
Programme de cours du Bachelier en International Business
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MANAGEMENT
& (e-)MARKETING

STRATÉGIES 
D’INTERNATIONALISATION 
PHYSIQUE ET DIGITALE 
DES ENTREPRISES, T.P. 
EN COMMERCE 
INTERNATIONAL II 
& MISSION COMMERCIALE 
À L’ÉTRANGER

STAGE

TFE

OUTILS DE GESTION 
FINANCIÈRE

NÉERLANDAIS  
(ou ESPAGNOL  
ou ALLEMAND,  
SOUS CONDITIONS)

STATISTIQUE ET 
MATHÉMATIQUES
FINANCIÈRES

INFORMATIQUE

ÉCONOMIE GÉNÉRALE,
NOTIONS DE 
PHILOSOPHIE 
ET D’ÉTHIQUE 
ÉCONOMIQUE

COMMUNICATION
D’ENTREPRISE ET
COMMUNICATION 
INTERCULTURELLE

ENVIRONNEMENT 
LÉGAL I

PRINCIPES DE 
COMPTABILITÉ

ANGLAIS

TP EN COMMERCE 
INTERNATIONAL I
& GESTION DE PROJET
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5ANALYSES DE 
MARCHÉS :
COLLECTE, 
EXPLOITATION ET 
ANALYSE DE DONNÉES
• Études de marchés
• Analyses statistiques

• Droit de l’entreprise et de l’e-commerce
• TVA, douanes et accises

8ANGLAIS DES AFFAIRES

7NÉERLANDAIS DES 
AFFAIRES  
(ou ESPAGNOL DES 
AFFAIRES ou ALLEMAND 
DES AFFAIRES,  
SOUS CONDITIONS)

5EUROPEAN BUSINESS
AND ECONOMICS

5INTERNATIONAL
LOGISTICS PRINCIPLES

5

GESTION DES 
PAIEMENTS
INTERNATIONAUX

ENVIRONNEMENT 
LÉGAL II

5

5

15

30

EUROPEAN PUBLIC AFFAIRS 
AND BUSINESS LOBBYING

Module 2

Module 1

À CHOIX : MODULE 1 OU 2

ou INTERNATIONAL 
MANAGEMENT &
ENTREPRENEURSHIP

ou DOING BUSINESS WITH 
EMERGING MARKETS

ou GLOBAL SUPPLY 
CHAIN MANAGEMENT

COURS À CHOIX

ENTREPRENEURIAT DURABLE 
(Université de Sherbrooke – Québec)

• TP en commerce international I
• Gestion de projet

• Économie générale
•  Notions de philosophie et d’éthique 

économique 

• Communication d’entreprise
• TP de communication d’entreprise
•  Séminaire de communication 

interculturelle
• Compétences rédactionnelles

•  Stratégies d’internationalisation 
physique et digitale des entreprises

•  T.P. en commerce international II  
et mission commerciale à l’étranger 

SOFT SKILLS, 
PSYCHOLOGIE 
COMMERCIALE ET 
TECHNIQUES DE 
NÉGOCIATION

5

•  E.U Institutional decision making process  
& Business lobbying

•  Business & Innovation in Europe
• Seminar on European current affairs
• Business English

•  Management contemporain
•  Moi, gestionnaire socialement responsable
•  Économie de l’environnement
•  Introduction aux technologies d’affaires
•  Eléments de gestion financière

• Management and Leadership Skills
• Financial analysis & modelling
• Corporate start-up seminar
• Business English

• Market potential & risk analysis
• Financial Plan
• Negotiation skills
• Business Communication Skills

• Global Supply Chain Strategy & Finance
• Global Supply Chain Processes
• Global Supply Chain Experiment
• Global Corporate Communication

• International Business and Economics
•  International Markets (choix entre : Subsaharian Africa, 

Arab World, Spain and Latin America, USA)

• Droit des affaires internationales
• Droit social

5

5

5

NÉERLANDAIS DES AFFAIRES  
(ou ESPAGNOL DES AFFAIRES 
ou ALLEMAND DES AFFAIRES,  
SOUS CONDITIONS)

INTERNATIONAL BUSINESS 
AND ECONOMICS

ENVIRONNEMENT LÉGAL 
DE L’ENTREPRISE III




